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Vil du springe hele e-bogen over? Her
er alt du skal vide

» Marketing er ngglen til vaekst - uden en klar strategi risikerer
du, at kunderne ikke finder dig. Med den rette indsats kan
du tiltreekke nye opgaver og styrke relationen til dine
nuvaerende kunder.

« Kend dine behov - find ud af, hvad der virker, hvor du mister
kunder, og hvilke udfordringer der bremser dig, fgr du
veelger kanaler.

e Fire effektive veerktgjer - videoindhold, sociale medier,
remarketing og en brugervenlig hjemmeside.

« Dokumenterede resultater - en case viste en stigning i
konverteringsrate fra 5,72 % til 7,52 %, 1.744 ekstra
bookinger i fremtiden og 784.800 kr. i potentiel
meromsaetning.

» Opskriften pa succes - fa kanalerne til at arbejde sammen,
sa de skaber synlighed, opbygger tillid og ggr det nemt for
kunderne at veelge dig.
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At veelge de rette marketingveerktgjer er
afgarende for at fa flere opgaver som
handveerker. Denne guide hjeelper dig med
at forsta, hvilke marketingkanaler og
strategier der virker bedst for din virksomhed,
og hvordan du veelger de rigtige veerktgjer til
at skaffe nye kunder. Uanset om du er ny til
marketing eller ansker at optimere din
nuveerende strategi, er dette din ultimative
vej til smartere markedsfaring, der tiltreekker
flere kunder og opgaver.
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Kapitel 1: Introduktion

Forsta marketingens rolle i din handvaerkervirksomhed
Marketing er ngglen til at fa flere opgaver, tiltraekke nye kunder
og sikre vaekst i din handvaerkervirksomhed.

Denne guide er skabt for at hjeelpe dig med at forsta, hvordan

du kan bruge marketingstrategier og vaerktgjer, der skaffer dig
flere opgaver.

Uanset om du er ny til marketing eller gnsker at optimere din
nuvaerende indsats, er dette din ultimative vej til at fa flere
kunder gennem malrettet markedsfgring.
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Kapitel 1: Introduktion

| en verden med intens konkurrence og stigende kundekrav er
det afggrende at have en effektiv marketingstrategi, der
hjeelper dig med at skille dig ud. Marketing giver dig mulighed
for at skabe synlighed, opbygge stzerkere relationer og vise,
hvad du kan tilbyde.

Forestil dig en tydelig online tilstedevaerelse, hvor potentielle
kunder hurtigt kan finde dig, forsta dine ydelser og blive
inspireret af dine tidligere projekter - det er praecis, hvad en
malrettet strategi kan ggre. Uden effektiv marketing risikerer
du, at kunder ikke finder dig, og du mister muligheder.

De rette kanaler og strategier handler ikke kun om teknologi,
men om at skabe en strategisk fordel og opna synlighed p3a
markedet. Marketing er ikke en engangsbesked — det er en
kontinuerlig proces, der hjeelper kunderne med at kende dig,
stole pa dig og veelge dig til deres naeste opgave. Med de rette
vaerktgjer og tilpasning til din virksomhed kan du skabe
malrettede kampagner, steerkere relationer og differentiere dig
fra konkurrenterne.

Med den rette tilgang kan marketing blive en katalysator for
vaekst og succes i din handvaerkervirksomhed.
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Kapitel 2: Sadan kortlaegger
du dine marketingbehov

Fgr du begynder at vaelge marketingkanaler og vaerktgjer, er
det vigtigt at forsta dine specifikke behov. En
marketingstrategi, der fungerer for én virksomhed, er maske
ikke ideel for din. Derfor er det afggrende at tage dig tid til at
kortlaegge, hvad der virkelig er vigtigt for netop din
handveerkervirksomhed.

Start med at analysere din nuvaerende situation:
 Hvad fungerer godt i din nuvaerende marketingindsats?
e Hvilke udfordringer oplever du, nar du forsgger at fa nye
kunder?
e Hvordan kan en malrettet marketingstrategi hjeelpe med at
|@se disse problemer?

Nar du har svarene pa disse spgrgsmal, kan du begynde at
identificere de marketingkanaler og -vaerktgjer, der vil ggre en
forskel for dig, som f.eks. sociale medier, lokal SEO eller
annoncering. Det kan ogsa veere relevant at taenke pa
automatisering af dine marketingkampagner, sa du kan bruge
din tid pa det, der virkelig betyder noget.




"Teenk pa, hvor meget tid og
openge du kan spare ved at

have en marketingstrateqi,

der arbejder for dig, selv nar
du ikke er til stede."
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Kapitel 3: Case

. "SE HVORDAN VI HIALP EN
HANDV/AERKSBASERET SERVICEVIRKSOMHED
MED AT FA 1.744 EKSTRA BOOKINGER OG
784.800 KR | MEROMSAETNING I SIGTE"
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Hvordan virksomheden forbedrede deres konverteringsrate
og ggede deres omsaetning

Virksomheden har opnaet en imponerende forbedring af deres
konverteringsrate - fra 5,72 % i perioden 21. april 2024 til 21. april
2025, til 7,52 % i perioden 22. april 2025 til 18. juni 2025. Denne
aendring har potentiale til at give dem hele 1.744 ekstra
bookinger de naeste 12 maneder. Det betyder ogsa en
meromsaetning pa hele 784.800 kr! Hvordan er det muligt?
Svaret ligger i den kraftfulde kombination af de rigtige
vaerktgjer og strategier.

Hvordan opnaede de dette?

Virksomhedens succes er et resultat af en velgennemtaenkt
marketingstrategi, der kombinerer flere effektive elementer.
Den stgrste forandring kom med implementeringen af
videoindhold, der engagerede bade nye kunder og dem, der
allerede havde vist interesse, men ikke havde booket endnu.




Adtimize

We make marketing profitable

Videoindhold og sociale medier

Vi brugte videoer til at skabe interesse for virksomhedens
services, iseer blandt personer, der maske var i markedet, men
ikke kendte til virksomheden endnu. Videoerne blev malrettet
pa Meta, hvor vi ndede ud til et bredt publikum. Den naeste
ngglefase var remarketing - videoer, der var specifikt rettet mod
personer, der havde besggt virksomhedens side, men ikke
havde booket. Denne strategi hjalp med at fa dem til at tage
det sidste skridt og booke en tid.

Hjemmesideoptimering og lavere CPC

En anden vigtig faktor var optimering af virksomhedens
hjemmeside, som sikrede, at den var brugervenlig og optimeret
til konvertering. Derudover brugte vi annoncering med fokus
pa at fa sa mange relevante klik som muligt til den laveste CPC
(pris per klik), hvilket betgd, at virksomheden kunne fa mere ud
af hver annoncekrone. Det gjorde det muligt at nd ud til endnu
flere potentielle kunder og skabe vaekst uden at gge udgifterne.
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Hvad betyder det for dig?

Virksomhedens resultater viser, hvordan en velkoordineret
marketingstrategi kan skabe vaekst - og som handveaerker kan
du opna det samme med de rette veerktgjer. Ved at kombinere
video, e-mail marketing, sociale medier og en optimeret
hjemmeside kan du gge bade synlighed og omsaetning.
Konverteringsraten steg fra 5,72 % til 7,52 %, hvilket gav 1.744
ekstra bookinger og 784.800 kr. ekstra i meromsaetning - et
klart bevis pa, hvordan malrettet marketing kan skabe flere
opgaver og bedre resultater.

Hvad kan du lzere af dette?

Succes handler ikke om én enkelt strategi, men om at
kombinere de rette vaerktgjer og kanaler. Virksomhedens
historie viser, at effektiv marketing kraever flere strategier
samtidig - som video til at engagere kunder, sociale medier til
at skabe opmaeerksomhed og remarketing til at fa kunderne til
at handle.

Som handvaerker betyder det, at dine kanaler skal arbejde
sammen for at opbygge synlighed, tillid og ggre det nemt for
kunderne at veelge dig. Nar video, sociale medier og en
optimeret hjemmeside spiller sammen, kan du skabe vaekst og
oge fortjenesten.
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Vidste du?

Remarketing kan hjaelpe dig med at fa de kunder tilbage, der
har besggt din hjemmeside, men ikke booket.

Med remarketing kan du malrette annoncer mod personer, der
har vist interesse for dine tjenester, hvilket gger chancerne for
at fa dem til at tage det sidste skridt og booke en opgave.
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Opsummering af e-bogen: Sadan far du flere opgaver
som handvaerker gennem effektiv marketing

| denne e-bog har vi set, hvordan handveaerkere kan bruge
marketingstrategier til at gge synlighed, tiltraekke flere kunder
og fa flere opgaver. Vi har gennemgaet, hvordan en
velkoordineret marketingindsats kan fgre til markant vaekst,
som vi har set gennem virksomhedens succes.
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Hovedpunkterne i e-bogen:

De rette marketingkanaler - som videoindhold, sociale
medier, e-mail marketing og hjemmesideoptimering - kan
skabe markante forbedringer i bade konverteringsrater og
omsaetning. Remarketing hjeelper med at fa kunder, der
allerede har vist interesse, tilbage og gger chancen for, at de
booker. Effektive veerktgjer som malrettet annoncering og
engagerende indhold pa sociale medier kan fa potentielle
kunder til at vaelge netop din virksomhed. Handvaerkere,
der aktivt bruger online marketing, opnar bedre synlighed
og tiltraekker flere kunder, fra optimering af hjemmesiden
til relevant indhold pa sociale medier - kort sagt, det
handler om at veere synlig og tilgeengelig, nar kunderne
sgger efter dine tjenester.

Konklusion:

Marketing er ikke kun for store virksomheder - som

handveerker kan du skabe vaekst med de rette strategier. Ved at
kombinere video, sociale medier, remarketing og en optimeret
hjemmeside tiltraekker du flere kunder og opgaver, samtidig
med at din synlighed og troveerdighed styrkes.

Med den rigtige strategi kan du styrke relationerne til dine
kunder, gge konverteringsraten og fa mere ud af din forretning.
Du har nu veerktgjerne til at Igfte din handvaerkervirksomhed til
naeste niveau.




TAK

FOR AT LASE MED

Kontakt Adtimize i dag for en uforpligtende
samtale om, hvordan vi kan hjaelpe dig og
din virksomhed med lgsninger, der gger
effektiviteten og skaber + pa bundlinjen.
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